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«En vue de trouver une succession pour mon cabinet 
d’ophtalmologie, je me suis adressée à FMH Services 
pour en établir une estimation neutre et fondée. Mon 
activité professionnelle ne me permettant pas d’éta-
blir, seule, un tel document. Pour moi, il était important 
d’avoir en main un dossier décrivant le cabinet et ses 
alentours. En outre, il me manquait le savoir-faire. Le 
but était donc de posséder un document neutre établis-
sant la valeur du cabinet et de disposer d’une base et 
d’arguments crédibles pour en négocier le prix avec la 
personne qui me succède. Cette dernière sera ainsi en 
possession d’un dossier de vente très complet qui décrit 

bien mon activité professionnelle et qui donne une 
bonne vue d’ensemble sur la situation géographique 
et sur l’offre médicale dans les environs. L’expertise a 
fourni des informations importantes, aussi bien pour 
moi que pour la personne qui me succède. Elle nous a 
aidés à l’élaboration du contrat de vente, recommandé 
à tous les médecins. De plus, j’ai beaucoup apprécié le 
professionnalisme de FMH Services et l’entretien avec 
son délégué.»

Dr Ludmila Bercher

Le défi

 – Valeur du cabinet inconnue
 – Absence de dossier de  
vente avec les indications  
importantes

 – Manque de temps de créer un 
tel document seul

La solution

 – Estimation neutre du cabinet 
par FMH Services selon une 
méthode reconnue

 – Prise en charge d’élaborer un 
dossier de vente détaillé

 – Élaboration d’un dossier de 
vente détaillé

Le bénéfice

 – Connaissance de la valeur de 
mon cabinet

 – Base solide pour les deux  
parties en vue de négocier  
le prix

 – Dossier de vente faisant partie 
intégrante des négociations de 
reprise de cabinet 

Référence client 

Estimation de cabinet
Dr Ludmila Bercher, Spécialiste en ophtalmologie


