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Success Story

«Im Rahmen der Nachfolgeregelung meiner Praxis 
äusserte der interessierte Käufer den Wunsch, die 
Praxis durch die FMH Consulting Services AG bewer-
ten zu lassen. Empfehlungen durch Kollegen, der gute 
Ruf sowie die Marktkenntnisse waren Gründe, wes-
halb wir uns für eine Bewertung von FMH Consulting 
Services AG entschieden haben. Mit dem Ablauf und 
der Qualität der Praxisbewertung bin ich sehr zufrie-
den. Die Bewertung ist realistisch. Der vorgeschlagene 
Übernahmepreis wurde von beiden, dem Käufer und 
Praxisverkäufer, ohne weitere Diskussionen übernom-
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men. Dank der seriösen und langjährigen Erfahrun-
gen im Erstellen von Bewertungen seitens der FMH 
Consulting Services AG konnten wir von  einer profes-
sionellen  Schätzung profitieren. Anschliessend an die 
Bewertung erfolgte die Erstellung des Kaufvertrags zu 
guten Konditionen.» 

Kundenreferenz Beratung

PRAXIS DR. BEAT MEYER
PRAXISBEWERTUNG

Die Herausforderung

 – Schätzung des Praxiswerts
 – Neutrale Bewertung für 

beide Parteien
 – Kenntnisse des Fachbe-

reichs Gastroenterologie 
und medizinische Frage-
stellungen

 – Akzeptanz beider Parteien
 – Erstellung eines Kaufver-

trags

Die Lösung

 – Gut fundierte und rea-
listische Praxisbewer-
tung nach FMH Services 
(Consulting)-Standards

 – Gleichzeitige Erstellung 
eines Kaufvertrag

 – Firma mit gutem Ruf

Der Nutzen

 – Wissen über den Gesund-
heitsmarkt und Fachbereich 
Gastroenterologie

 – Professionelle und realisti-
sche Bewertung

 – Erstellung des Kaufvertrags 
zu guten Konditionen

 – Beide Parteien haben Preis 
akzeptiert


